ЛЕКЦИЯ № 2.

Основы экономической теории
5. Альтернативные издержки.
Использование ресурсов (издержки производства) – это потеря: используя ресурсы в одних целях, теряешь возможность использовать их в других целях.

Альтернативные издержки – это издержки на производство товара, оцененные с точки зрения потерянной возможности использования тех же ресурсов в других целях.

На первый основной экономический вопрос «что производить?», сделаем следующий вывод:

Следует производить товар, альтернативные издержки которого минимальны.

5.1.Эффективность и сравнительное преимущество.

Экономическая эффективность – это такая ситуация, в которой при заданных производственных ресурсах и технологии невозможно произвести большее количество одного товара, не жертвуя при этом возможностью произвести некоторое количество других товаров.

Показатель эффективности = Прибыль/затраты

Кривая производственных возможностей –

Это геометрическое место точек, показывающих сочетание двух благ, которые могут быть произведены при полном использовании всех имеющихся ресурсов.

Экономический рост – это процесс расширения производственных возможностей общества.

Если учесть, что на кривой трансформации уже достигнута полная занятость наличных ресурсов, то экономический рост возможен только двумя путями:

1. увеличением количества применяемых факторов производства, в т. ч. за счет естественного роста при неизменном качестве (рост трудоспособного населения, вовлечение ранее незадействованных ресурсов, производственных площадей) – ЭКСТЕНСИВНЫЙ рост.

2. за повышения качества факторов производства без дополнительного прироста их количества (более квалифицированная рабочая сила, инвестирование в производство, замена устаревшего оборудования) – ИНТЕНСИВНЫЙ рост.
В реальной действительности экстенсивный и интенсивный типы экономического роста тесно переплетаются друг с другом.
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Направив больше ресурсов на текущие потребности, мы снижаем темпы экономического роста и, следовательно, ограничиваем возможности будущего потребления.

Направив больше ресурсов на инвестирование, мы ускоряем темпы экономического роста, и, следовательно, расширяем возможности будущего потребления.

6. Типы организации хозяйственных систем.

6.1.Натуральное и товарное хозяйство.

Истории известны два основных рода производства: натуральное и товарное.

Натуральное производство – тип организации хозяйства, при котором люди создают продукты для удовлетворения своих потребностей:

1. замкнутая система организационно-экономических отношений (семья, община).

2. ручной универсальный труд, исключающий его разделение на виды: каждый человек выполняет все основные работы.

3. Прямые экономические связи между производством и потреблением. Формула: «производство-распределение-потребление».

Товарное производство –тип организации хозяйства, при котором полезные продукты создаются для продажи на рынке:

1. открытая система организационно-экономических отношений.

2. производство товаров основано на разделении труда:

a) международное – между странами;

b) общее – между крупными отраслями народного хозяйства;

c) частное – деление внутри отраслей на подотрасли, виды производства;

d) единичное – внутри предприятий на разные подразделения.

3. товарному производству присущи косвенные, опосредованные связи между производством и распределением. Они развиваются по формуле «производство-распределение-обмен-потребление».

6.2.Товар и его свойства.

Слово «товар! Достаточно хорошо знакомо всем нам. Однако все ли, что нас окружает, может называться товаром?

Товар – это продукт труда, произведенный  для продажи, с целью обмена на другие продукты труда и деньги на рынке.

В процессе обмена у товара проявляются два свойства:
1. Свойство удовлетворять какие-либо человеческие потребности, быть полезным для потребителя, т.е. обладать общественной полезностью (потребительской стоимостью).

2.Свойство обмениваться на другой товар (деньги) в определенных количественных пропорциях, т.е. обладать меновой стоимостью.


Все товары подразделяются на две большие группы: товары для удовлетворения производственных потребностей и товары для удовлетворения личных потребностей.


С процессом обмена все мы знакомимся в магазинах. Цены указаны на товарных ярлыках. Мы возмущаемся очень высокими ценами и подозрительно относимся к низким.

6.3. Теория предельной полезности товара.


По какой цене мы готовы купить мотоцикл или обменять его на имеющиеся вещи? Ответ будет зависеть от каждого лично.

Закон: Предельная полезность вещи для всякого человека убывает с каждым приростом того ее количества, которое есть в его распоряжении в данный момент.

1. Полезность вещи нельзя отождествлять с объективными свойствами товара, она является субъективной оценкой покупателя.

2. Полезные блага подразделяются на 2 вида: а) блага, имеющиеся в безграничном количестве; б) блага, являющиеся недостаточными.

3. Человек располагает свои потребности в порядке понижения степени важности и пытается удовлетворить их имеющимся в его распоряжении количеством благ.

4. В процессе личного потребления действует закон убывающей полезности.

5. Ценность благ определяет предельная полезность.

Экономическая связь предельной полезности:

Потребитель

Потребность

Полезность блага

Его ценность

Цена


Цена – это стоимость товара, выраженная в деньгах.

6.4.Сущность и функции денег

Деньги – это особый товар служащий всеобщим эквивалентом.

Деньги обслуживают процесс обращения посредством выполнения ими ряда функций:

1. Мера стоимости – показатель величины стоимости товара.

2. Средства обращения – деньги играют роль посредника в обмене товаров (Т-Д-Т).

3. Средства образования сокровищ и накопления.

4. Как средство платежа.

5. Мировые деньги. (Золото, конвертируемая валюта).

Устойчивость современных денег определяется количеством бумажных денег, необходимых для обращения.

Уравнение обмена американского экономиста  Ирвинга Фишера:

М*V=P*Q
M – денежная масса;
V – скорость обращения денег;

P – уровень товарных цен;
Q – количество товаров, представленных на рынке.


Закон денежного обращения гласит: количество денег в обращении прямо пропорционально сумме цен товарной массы и обратно пропорционально скорости обращения денег.


Если в стране нарушается закон денежного обращения и появляется избыточное количество денег, то происходит обесценивание денег, которое сопровождается ростом товарных цен без всякого улучшения качества продукции. В этом проявляется феномен инфляции (лат. вздутие).


Современные деньги представляют номинальный знак стоимости (существующий только по названию, на бумаге) никак не соответствующий его затратам на изготовление.


Стоимость денег – это покупательская способность, т.е. количество товаров, которое можно купить на денежную единицу.


При прочих равных условиях чем больше денег находится в обращении, тем меньше их стоимость, и наоборот.


Сегодня эмиссия  (лат. выпуск) бумажных денег не связана с золотом, она регулируется центральным банком и определяется национальным объемом производства.

6.5.Денежные системы

В мире существуют различные системы денежного обращения, которые сложились исторически и закреплены законодательно в каждом государстве. К важным компонентам денежной системы относятся:

1. национальная денежная единица (рубль, доллар, йена…);

2. система кредитных и бумажных денег, разменных монет, которые являются законными платежными средствами в наличном обороте;

3. система эмиссии денег, т.е. законодательно закрепленный порядок выпуска денег в обращение;

4. государственные органы, ведающие вопросами регулирования денежного обращения.

В зависимости от вида обращаемых денег, можно выделить два типа систем денежного обращения:


Первый тип. Системы обращения металлических денег, когда в обращении находятся полноценные золотые и серебряные монеты, их разновидности:

· биметаллизм – использование двух металлов (золото и серебро);

· монометаллизм – один металл золото, а кредитные и бумажные деньги могли свободно обмениваться на этот металл.

Второй тип. Системы обращения кредитных и бумажных денег, которые не могут быть обменены на золото, а само золото вытеснено из обращения.

Бумажные деньги не имеют собственной стоимости, являются заменителями золота, вводятся государственной властью, которая придает им принудительный курс.
Свойства денег:

1. всеобщее признание;

2. удобство пользования;

3. делимость;

4. надежная защита от подделки;

5. однородность – деньги одного и того же достоинства должны обладать равной покупательной способностью вне зависимости от формы, в которой они представлены.

Квази-деньги – почти деньги (сберегательные счета, срочные вклады, государственные краткосрочные облигации.

Электронные деньги появились в Росси в 1993 году.
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Ключевые термины и понятия:

Альтернативные издержки, кривая производственных возможностей, товар, экономический рост, натуральное и товарное хозяйство, цена, деньги, функции денег, уравнение Фишера, квази -деньги, вексель, чек, электронные деньги.

Контрольные вопросы.
1. Приведите примеры предельной полезности товара.

2. Назовите свойства товара.

3. Что такое цена?

4. Отличия натурального производства от товарного производства.

5. Когда появились первые деньги?

6. Где чеканились первые монеты?

7. Как слово «газета» связано с деньгами?

8. Зависит ли денежная масса от скорости обращения денег?

9. Какие основные этапы появления денег? Почему именно благородные металлы стали деньгами?

10. Какие функции выполняют деньги?

Альтернативы экономического роста





«Электронные деньги»





«Квази-деньги»
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